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Daten und Fakten zum Mittelstandsgeschäft
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Gute Konditionen im Banking Strategische Beratung durch Bankpartner Konzentration der Bankgeschäfte auf die Hausbank

An Bedeutung zunehmende Faktoren im Banking aus Mittelstandssicht nach Umsatzklassen (Angaben in Prozent)

Quelle: Comerzbank/TNS Infratest, Unternehmer-Perspektiven
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hohe Eigenkapitalquote
gutes Rating

Bedeutungszunahme von Eigenkapitalquote und  
Rating aus Mittelstandssicht nach Umsatzklassen 

(Angaben in Prozent)

Quelle: Commerzbank/TNS Infratest, Unternehmer-Perspektiven
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Quelle: DSGV, Diagnose Mittelstand 2010

Eigenkapitalquoten deutscher Unternehmen 
 nach Umsatzgrößenklassen (Angaben in Prozent)

Anteil der Unternehmen  
ohne Eigenkapital (Angaben in Prozent)

Banking nach der Krise aus Sicht des Mittelstands:  
Welche Faktoren künftig wichtiger sein werden  

(Angaben in Prozent)

Quelle: Commerzbank/TNS Infratest, Unternehmer-Perspektiven


