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Im Gespräch

Bei Tagesgeldangeboten sind Konditionen-
rankings in Printmedien oder Online-Platt-
formen längst gang und gäbe. Ähnliches 
verspricht die Direct Netbrokers GmbH, 
Nürnberg, nun auch für Investmentfonds. 
Ihre Online-Plattform directfinance.de ver-
steht sich als erste Vermittlungsplattform 
für Finanzprodukte, die alle Provisionen 
offen legt. Unter dem Motto „We pay back” 
wird hier nach Auswahl des gewünschten 
Fonds eine Übersicht angezeigt, mit wel-
chem Rabatt auf den Ausgabeaufschlag 
dieser Fonds bei welcher Depotbank oder 
Kapitalanlagegesellschaft gekauft werden 
kann. Vielfach beträgt der Rabatt 100 Pro-

zent. Darüber hinaus gibt es Hinweise zur 
Sparplanfähigkeit zu Mindesterst- oder 
-folgeanlage und Zeitversatz der Transak-
tionsausführung gegenüber dem Ordertag. 
Der Fondskauf erfolgt über eine der acht 
angeschlossenen Depotbanken: Augsbur-
ger Aktienbank, Comdirect, DAB Bank, 
Ebase, Fondsdepotbank, Fondsservice-
bank, Frankfurter Fondsbank und Sal. Op-
penheim. Zielgruppe sind zwar die selbst-
bestimmten Anleger. Dennoch wird auf 
Wunsch Beratung auf Honorarbasis ange-
boten. Einfache Kundenanfragen werden 
über eine kostenlose Telefon-Hotline be-
antwortet.  Red.

Wertpapiergeschäft

Fondsvermittlung mit Rabattvergleich


