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Nassauische Heimstätte mit Mietern als Models

Wer mietet, muss nicht nur mit seinen 
Nachbarn auskommen, sondern auch 
mit seinem Vermieter. Über ein ausge-
sprochen gutes Verhältnis zu ihren 
Mietern kann sich nach eigenen Anga-
ben die Nassauische Heimstätte freuen. 
Immerhin würden 91 Prozent der Mie-
ter das Wohnungsunternehmen weiter-
empfehlen, wie eine Umfrage im ver-
gangenen Jahr ergab. Nun ist zwar 

Mund-zu-Mund-Propaganda sicherlich 
das wirkungsvollste, aber eben auch 
das am wenigsten öffentlichkeitswirk-
same Marketing.

Das ändert sich jetzt. Mit einer neuen 
Image-Kampagne soll die hohe Mieter-
zufriedenheit offensiv in der Vermark-
tung genutzt werden. Dazu plakatiert 
das Unternehmen, dessen Bestand von 
rund 62 500 Mietwohnungen sich auf 
150 Standorte in Hessen verteilt, im 
gesamten Bundesland Werbemotive. 

Dabei wurde ganz bewusst auf professi-
onelle Darsteller verzichtet und statt-
dessen auf „Models“ aus den Reihen der 
eigenen Mieter gesetzt, um der Kern-
botschaft „Wohnen fürs Leben gern“ 
eine möglicht hohe Glaubwürdigkeit zu 
verleihen. Alle zwölf Abgebildeten woh-
nen in Gebäuden der Unternehmens-
gruppe Nassauische Heimstätte/Wohn-
stadt. Sie repräsentieren auch die fünf 

unterschiedlichen Ziel-
gruppen, die angesprochen 
werden sollen.

Bereits im Vorfeld wur- 
den die Mieter zu ihrem 
Lebensalltag in ihrem per-
sönlichen Zuhause befragt. 
Wert gelegt wurde auf die 
Frage, was sie an ihrem 
Wohnraum schätzen. Die 
eingängigsten Antworten 
finden sich als Zitate auf 
den nun gezeigten Moti-

ven wieder. Am Ende jedes Zitats steht 
das Unternehmensversprechen: „Daran 
arbeiten wir für Sie!“ 

Dass nach einem ersten Aufruf so viele 
Mieter bereit waren, an der Kampagne 
mitzuwirken, hat nach eigenen Anga-
ben sogar das Unternehmen überrascht. 
Denn bis vor wenigen Wochen hatte 
das Land noch erwogen, seine Anteile 
an der Gesellschaft zu verkaufen, was 
viele, vor allem langjährige Mieter ver-
unsicherte.  L.H.
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Wie stellen Sie sich den Partner für
Ihre Immobilienfonds vor?
Intelligent und lösungsorientiert, flexibel in der Umsetzung und 
zuverlässig in der Abwicklung?
Dann sollten Sie CACEIS kennen lernen! Unsere Experten  verfügen 
über langjährige Erfahrung und setzen ihr Depotbank Know-How 
täglich für Sie ein. Nicht nur im Wertpapierbereich verfügen wir über 
eine umfangreiche Expertise, auch im Immobilienbereich stehen Ihnen 
Fachleute von der  Auflage, über die Verwahrung, bis zur Bewertung von 
Immobilien-Fonds zur Seite. Mit CACEIS haben Sie einen starken Partner, 
der Ihnen zuverlässig maßgeschneiderte und innovative Services 
anbietet – wir freuen uns auf Sie! 

Besuchen Sie uns auf der Expo Real – Halle B1, Stand 541 – oder 
nehmen Sie direkt mit unseren Experten Kontakt auf unter 
info-germany@caceis.com!

Mehr zur CACEIS unter www.caceis.com
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