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Online-Marktplatze

erleichtern Kreditfinanzierung |,
fur Unfernehmen

Von Dominik Steinkiihler

Die Kreditaufnahme (iber Online-
Kreditmarktpldtze lohnt sich vor
allem fiir kleine Unternehmen, meint
Dominik Steinkiihler. Denn weil der
Aufwand fiir kleine Kreditvolumina
fiir Banken unverhdlinismdBig hoch
ist, kommen hier die Vorteile der
Plattformen zum Tragen. Da keine
teure Infrastruktur finanziert wer-
den muss, partizipieren Kreditneh-
mer und Investoren von attraktiven
Konditionen. Red.

Immer stdrker setzen sich innovative
Anbieter von Finanzdienstleistungen, kurz
Fintechs genannt, in der Finanzbranche
durch. Dazu zahlf auch die Kreditvermitt-
lung Uber Online-Plattformen. Sie sind
eine willkommene Alternative, da viele
Banken aufgrund regulatorischer Anfor-
derungen vor allem bei kleineren Kredit-
summen flr Unternehmen zurtickhaltend
sind.

Die entscheidende Innovation der Kredit-
marktpldtze im Internet bestent darin, dass
eine direkte Beziehung zwischen Anlegern,
die Kapital zur Verfligung stellen wollen,
und Kreditnehmern hergestellt wird. Daher
wird auch von ,Peer-to-Peer”-Finanzierun-
gen gesprochen. Dabei nufzen private und
institutionelle Anleger die Mdglichkeit der
Finanzierung von Privat- und Unterneh-
menskrediten.
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Im Unterschied zu anderen Finanzie-
rungswegen stehen Kredite iber Online-
Marktpldtze schon fir kleinere Summen
zur Verfugung, ab 1000 Euro fir Privat-
und ab 10000 Euro fur Unternehmens-
kredite. Da die Infrastrukfur auf eine
zentrale Technologie-Plattform ohne Fili-
alen reduziert ist, kdnnen Kreditmarki-
platze schneller und effizienter Antrdge
bearbeiten und ihre Kostenvorteile weiter-
geben.

Bewdhrtes Geschdftsmodell

Anleger erhalten im Vergleich zu anderen
verzinslichen Alfernativen aftraktive Ren-
difen in einer Anlageklasse, die ihnen
bisher nicht zugdnglich war. Kreditneh-
mer profitieren von sehr wettbewerbsfdhi-
gen Konditionen im Wege der Finanzie-
rung durch neue Investorengruppen, die
sie auf fraditionellen Weg nicht erreicht
hdtten.

Dabei ist hierzulande wenig bekannt, dass
es sich bei Online-Kreditmarkipl@tzen um
ein Dbereits bewdhrtes Geschdftsmodell
handelt.
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== Der erste Kreditmarktplatz der Welt
ging bereits vor mehr als zehn Jahren in
London an den Markt.

™= In Deutschland entstanden ab 2007
die ersten Kreditmarktplatze.

Lendico, seit 2013 akfiv, vermittelt als
erste Plaftform in Deutschland Privat- und
Unternehmenskredite gemeinsam  auf
einer Plafiform. Die Investmentbank
Morgan Stanley schdtzt in einer akfuellen
Studie, dass in den USA, dem am weites-
ten forfgeschrittenen Markt in diesem Be-
reich, bis 2020 bereits zehn Prozent der
an Unternehmen und Private vergebenen
Kredite Uber Online-Markfpldtze vermittelt
werden. Andere Mdrkte in Asien und Eu-
ropa sollfen diesem Trend wohl folgen.
Das weltweit vermittelte Kreditvolumen
kénnte im Jahr 2020 bis an die Marke
von 500 Milliarden US-Dollar heran-
reichen.

Kleine Kreditvolumina fiir Banken
zu aufwendig

Warum ist es in Deutschland gerade fur
kleine und mittelstéindische Unternenmen
sinnvoll, sich mit diesem Thema zu be-
schdftigen? Ein Grund ist, dass sich die-
se Unfernenmen zunehmend schwerer
tun, ihre traditionelle Kreditfinanzierung
Uber Banken fortzusetzen, da die Investi-
tionssummen und damit der Kreditbedarf
der Unternehmen meist vergleichsweise
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niedrig sind. Vielen Banken sind aber die
Kosten und der Aufwand bei kleineren
Kreditvolumina zu hoch, schreibt die For-
derbank KW in ihrem akiuellen Mittel-
standspanel.

Die Folge ist lauf dieser Studie: Kleine Un-
ternehmen bekommen mit 17 Prozent
mehr als b-mal hdufiger eine Absage von
ihrer Hausbank als die groBen Mittelstdnd-
ler (3 Prozent). Dies fuhrt zwangslaufig zu
einer Zurtickhaltung der kleinen Unterneh-
men bei der fraditionellen Kreditaufnahme.
Sie haben ihr Gesamivolumen zuletzt deut-
lich reduziert, wdhrend gréBere Mittel-
standler ihr Kreditvolumen deutlich ausge-
weitef haben.

Einschréinkung der Kreditvergabe
durch AnaCredit?

Die Deufsche Kreditwirtschaft, der Dach-
verband der privaten, Offentlich-recht-
lichen und genossenschaftlichen Banken-
verbdnde, warnt in einer Anfang Okfober
diese Jahres verdffentlichfen Stellungnah-
me, dass die Kreditvergabe an Unterneh-
men durch Banken infolge steigender
Regulierung nicht eingeschrénkt werden
durfe.

Tatsdchlich hat eine aktuelle Studie der
Professoren Andreas Hackethal und Ro-
man Inderst von der Goethe-Universitdt In
Frankfurt am Main im Auftrag des Bundes-
verbandes der Deutschen Volksbanken
und Raiffeisenbanken (BVR) gezeigt, dass
die in Relation sttirkere Belastung vor al-
lem Kkleinerer Banken bereifs zu einer deut-
lichen Verschiebung der Aufmerksamkeit
weg von Kunden fahrt. Kinftig konnte
auch konkret die Kreditvergabe von Ban-
ken durch hohere regulatorische Kosten
betroffen sein.

Die Europdische Zentralbank hat 2015 die
Einflhrung eines granularen statistischen
Kreditmeldewesens (AnaCredit) bis 2017
vorgesehen. Die Studienauforen beflrch-
ten, dies konnfe zu weiteren hohen Kos-
tenbelastungen und Einschrénkungen im
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Bereich der Kreditvergabe durch Banken
fuhren.

Online-Kreditmarktpldtze mit schlanken
Prozessen

Wie Online-Kreditmarkipléize funktionie-
ren, wird im Folgenden am Beispiel von
Unternehmenskrediten bei Lendico be-
schrieben. Die Platfform vergibt Firmenkre-
dite in H6he von 10 000 bis 150 000
Euro mit einer Laufzeit von bis zu funf
Jahren. Die Kreditnehmer kommen aus
einer breiten Reihe von Branchen, wie Ein-
zelhandel, Maschinen- und Fahrzeugbau,
Baugewerbe, Dienstleistungen, Online-
Handel, Medien und Kreativwirtschaft so-
wie Gesundheitswirtschaft.

Die Kredite werden beispielsweise fur die
Finanzierung von Befriebsmitteln, Investi-
tionen in das Wachstum des Unterneh-
mens, Kauf von Inventar und IT-Ausstat-
tung, zur Senkung von Finanzierungskos-
ten durch Abldsung anderer Kredite oder

]
Lendico in Kirze

Lendico mit Sitz in Berlin ist ein Kredit-
markiplafz und bringt Kreditnehmer und
Anleger direkt zusammen. Gegriindet En-
de 2013 in Deutschland, ist das Unfer-
nehmen heufe in sieben Léndern auf drei
Kontinenten aktiv. Der einzige deufsche
Markfplafz fur Privat- und Unfernehmens-
kredite arbeitet dabei ohne Filialnetz und
mit modernster Technologie. Bisher haben
sich mehr als 2560000 Nuizer als Anleger
oder Kreditnehmer auf der Platiform regis-
friert und mehr als 1,4 Milliarden Euro an
Kredifen Uber Lendico nachgefragt.

Zu den wichtigsten Gesellschaftern geho-
ren die borsennofierfe Infernet-Holding
Rocket Internet, Holtzbrinck Ventures, der
US-amerikanische Finanzinvestor Access
Industries sowie der europdische Alferna-
tive Asset Manager Arrowgrass.
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zur Anschaffung von Produktionswerkzeu-
gen, Maschinen und Firmenwagen ver-
wendet.

Der ganze Prozess vom ersten Kontakt bis
zur Auszahlung verlduft groBtenteils on-
line, um den Prozess der Beanfragung und
Bearbeitung maglichst schlank zu halten.
Die Kommunikation findet direkt zwischen
dem zustdndigen Lendico-Mitarbeiter und
dem Kreditnehmer statt, wahrend in einer
Bank in langwierigen Prozessen mehrere
Personen und ganze Abteilungen involviert
sind, wobei es zu Zeit- und Informations-
verlusten kommen kann. Der Kreditantrag
sowie die Kreditprifung sind bei Lendico
fur den Kreditnehmer kostenlos und unver-
bindlich.

Mehrstufige Bonititspriifung

Um die Bonitdf des Kreditnehmers korrekt
einzuschdtzen, mussen Antragsteller nach
der Registrierung der personlichen Daten
einen mehrstufigen Filter durchlaufen. Im
ersten Schritt sind flr die Beantragung ei-
ne Bilanzierung nach HGB, die Jahresab-
schltsse (Bilanz und GuV) der vergange-
nen beiden Geschdftsjahre und eine akiu-
elle betriebswirtschaftliche Auswertung
(BWA) notig. Idealerweise werden die
Dokumente eingescannt und per E-Mail
geschickt.

Freiberufler und Einzelkaufleute, die keine
Bilanz vorlegen kénnen, haben die MOg-
lichkeit, einen Privatkredit aufzunehmen.
Ausschlusskriterien, die bereits an dieser
Stelle zur Ablehnung flhren, sind die Td-
tigkeit in bestimmten Branchen wie zum
Beispiel Gllcksspiel, eine zu kurze Histo-
rie oder ein zu geringer Umsafz von weni-
ger als 50000 Euro.

Sind die Grundvoraussetzungen erflllf,
wendet das Team aus erfahrenen Kredit-
analysten ein von Lendico entwickeltes
Scoring-System an, das auf mehrere Da-
tenquellen zurlckgreift. Die betriebswirt-
schaftlichen Daten werden ergénzt durch
weitere Informationen Uber das Unterneh-
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men, die Geschdftsflhrer und eventuelle
Birgen. Dabei arbeiten wir in Deutschland
auch mit Auskunfteien wie Creditreform
und Schufa zusammen.

Der Antragsteller wird nach Auswertung
der Dafen in eine der funf Lendico-Klas-
sen ,A” bis ,E” eingruppiert. ,A” bedeu-
tet, es besteht nur eine geringe Ausfall-
wahrscheinlichkeit, bei den anderen
Klassen ist sie entsprechend hoher. Die
Einfeilung basiert auf der durchschnitt-
lichen, mit mathematisch-statistischen
Verfahren geschdtzten Wahrscheinlichkeit,
dass bei der Ruckzahlung des Kredits
Zahlungsstérungen auftreten, das heiBt
der Kredit nicht beziehungsweise nicht
vollstdndig zurlickgezahlt werden kann.
Wir sind Uberzeugt, dass ein hoher tech-
nologischer Einsafz und die Verwen-
dung vieler Datenpunkte zu einer genau-
eren Einschdtzung der Bonitdf flhren.
Off wird bei kleineren Krediten in Banken
nur ein relativ grobes Raster angewandt,
das zu verzerrfen Ergebnissen flhren
kann.

Spricht nach der detaillierten Analyse im
Scoring-System alles fir den Kreditantrag,
wird im dritten Schritt eine Szenario-Ana-
lyse durchgefuhrt. Dabei wird untersucht,
wie sich der Cashflow in einem positiven,
in einem neutralen und in einem negati-
ven Szenario verhalten wirde. Damit soll
Uberpruft werden, ob das Unternehmen
auch in einem konjunkfurell schlechteren
Umfeld in der Lage ist, Zins und Tilgung
zu leisten.

Konditionenvorschlag innerhalb
von 48 Stunden

Fdllt auch diese Analyse positiv aus, erhdlt
der Antragsteller einen Konditionenvor-
schlag fur die gewiinschte Summe. Auf-
grund von effizienten, fechnologiebasierten
Prozessen ist dies in der Regel bereits 48
Stunden nach Eingang aller Dokumente
der Fall. Die Prifung der Antrage far Un-
ternehmenskredite bei Banken dauert in
der Regel deutlich langer.
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Geht der Unternehmer auf unseren Kondi-
tionenvorschlag ein, wird das Kreditprojekt
auf www.lendico.de eingestellt und ist fur
die Anleger bis zu drei Wochen flr ein In-
vestment zugdnglich. Allerdings wurden
bisher alle Kreditprojekte von Unfernehmen
deutlich schneller finanziert. Die Auszah-
lung der Kreditsumme erfolgt bei allen
Kreditmarktpldtzen Gber eine Partnerbank,
im Falle von Lendico Uber die Wirecard
Bank.

Gebuihren fallen fir den Kreditnehmer erst
bei Auszahlung der Kredifsumme an, also

Digitalisierung

wenn das Kreditprojekt vollstandig finan-
ziert und bewilligt wurde. Wir berechnen
eine einmalige, vom Aufwand der Prifung
abhdngige Gebuhr in der Hohe von 1,00
Prozent bis 4,50 Prozent des Gesamtkre-
ditbetrags.
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