Marktnotize

Computop und EVO
zertifizieren Terminals

Mit dem gemeinsamen Angebot von
Evo Payments International und Com-
putop kénnen Handler in ganz Europa
einheitliche PoS-Terminals einsetzen und
diese mitihrem E-Commerce-Geschaft
auf einer einheitlichen Zahlungsplatt-
form verbinden. Durch die Zertifizierung
der Next-Terminals aus dem Hause
CCV steht fir Computop-Kunden jefzt
das Acquiring in 46 Landern und Uber-
seegebieten zur Verfigung. Mit den
nach PCI P2PE-Standard zertifizierten
Terminals werden Zahlungsdaten ,end-
to-end"” verschlUsselt, was fir eine Ver-
besserung der Sicherheit sorgt und die
Handler zusatzlich von einer eigenen
PCl-Zertifizierung entlastet.

Kunden von Evo Payments, deren Zah-
lungsabwicklung schon bisher Uber das
Computop Paygate lief, konnen mit
dem Einsatz dieser Terminals Transak-
tionen aus allen Kandlen zusammen-
fUhren — aus ihrem stationdren Handel
wie auch aus dem Online-Geschaft. So
lassen sie sich mit den Abrechnungsda-
ten aus den Settlement Files einheitlich
verarbeiten und auswerten. Damit wer-
den Angebote wie Click & Collect oder
Return-in-Store nicht nur auf der Wa-
renwirtschafts-, sondern auch auf der
Zahlungsseite méglich.

BVDW fordert Akzeptanzpflicht
fur digitales Bezahlen

Der Bundesverband Digitale Wirtschaft
(BVDW) e\V. setzt sich fUr eine starkere
Forderung digitaler Bezahlverfahren in
Handels- und Dienstleistungsbetrieben
bis hin zur gesetzlichen EinfOhrung einer
Akzeptanzpflicht fur digitale Bezahlver-
fahren am Point of Sale ein. Daneben
fordert der Verband eine Schaffung
paneuropdischer Standards durch die
European Payment Initiative (EPI), den
Ausbau von digitalen Bezahlangeboten
in 6ffentlichen Einrichtungen und in der
offentlichen Mobilitatsinfrastruktur (zum
Beispiel an Parkautomaten und im Nah-
verkehr), die Beratung von Betrieben bei
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der Einrichtung digitaler Zahlverfahren
wie NFC-Handys oder Smartwatches
und ihre Unterstitzung durch Know-
how-Transfer und Schulungsangebote
sowie den Start von Bildungsinitiativen,
um die digitale Inklusion der breiten Be-
volkerung sicherzustellen, sodass auch
Senioren und Schulkinder digital teil-
haben konnen.

Diese Forderungen dhneln denen des
Digitalverbands Bitkom, der sich eben-
falls fur eine flachendeckende Akzep-
tanz bargeldloser Bezahlverfahren ein-
setzt. Allerdings geht der Bitkom nicht
so weit, eine Akzeptanzpflicht zu for-
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Visa wirbt fur Visa Debit

Nachdem Visa im September 2021 die
Markenevolution gestartet hatte, hat
das Scheme im Januar in Zentraleuro-
pa eine Visa-Debit-Kampagne mit
Lead aus Deutschland gestartet. Im
Zentrum steht die geiche Botschaft, die
seit September vergangenen Jahres in
der europdischen Dachmarkenkom-
munikation transportiert wird: Visa ist
mehr als eine Karte, sondern ein Netz-
werk, das Menschen verbindet. Dabei
werden Geschichten aus dem Alltag
erzahlt, in denen mit Visa Debit gezahlt
wird — aber eben nichtimmer mit Karte,
sondern mal mit Karte, mal mit dem
Smartphone oder auch mit einer Uhr.
Dabeiist Visa Debit fur die junge Mut-
ter, die ihrem Kind ein Riesen-PlUschtier
kauft, die Moglichkeit, spontan zur Hel-
din zu werden, fir das junge Paar, das
damit Tickets fur ein Open-Air-Konzert
bezahltist es ein sicher online bezahlter
unvergesslicher Abend und fur den
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dern, sondern hdlt eine Incentivierung
fur ausreichend (siehe Interview mit
Kevin Hacklin KARTEN 4/2027).

Ford kooperiert mit Stripe

Die Ford Motor Company hat eine
FUnfjahresvereinbarung mit Stripe un-
terzeichnet, um den E-Commerce-Ver-
trieb des Automobilherstellers schneller
weiterzuentwickeln. Gemeinsam wollen
beide die Online-Zahlungsinfrastruktur
sowohl fUr Kunden als auch fur Handler
in Europa und Nordamerika ausbauen,
um ihnen und dem Unternehmen Ford
ein verbessertes und zuverldssiges
E-Commerce-Erlebnis zu bieten.

So wird der Automobilhersteller Stripe
Connect nutzen, um die Zahlungen von
Kunden an lokale Ford-Hdandler zu er-
leichtern. Bei der Entwicklung von
E-Commerce-Angeboten fir das ge-

Jogger, der seine Freunde zu einem
Getrank einladt und dies mit seiner
Smartwatch bezahlt ist es ,Die Runde
geht auf mich”. Der Unterschied zwi-
schen Debit- und Kreditkarte wird da-
bei nicht erklart, sondern es geht da-
rum, das Scheme als Lésung fir alle
Bezahlsituationen zu positionieren.

Die Visa-Debit-Kampagne umfasst
reichweitenstarke Medien wie TV, di-
gitale Pakate, Display, Social Media
und Website und bietet Uber die ge-
samte Customer Journey hinweg auf
die Kandle und Zielgruppen abge-
stimmten Content. Dafir nutzt wer-
den Medien wie Tiktok, Youtube und
Google genutzt. Fur die Entwicklung
und Umsetzung der Multichannel-
Kampagne zeichnen Digitas Pixelpark
Hamburg in der Kreation und Media
Starcom im Bereich Media verant-
wortlich. Red.

41

Dieser Artikel ist urheberrechtlich geschiitzt. Die rechtliche Freigabe ist fir den Abonnenten oder Erwerber ausschlieflich zur eigenen Verwendung.

Fritz Knapp Verlag GmbH



AUS DER BRANCHE

samte Produkt- und Dienstleistungs-
spektrum von Ford soll die Plattform ein
wichtiger Bestandteil der technologi-
schen Infrastruktur sein. For Ford-Hand-
ler, die bereits heute digitale Zahlungs-
dienste anbieten, soll der Service von
Stripe die Abwicklung von Online-Zah-
lungen wie Fahrzeugbestellungen, Re-
servierungen und digitale, kostenpflich-
tige Dienste effizienter gestalten.

Lastschriftdienstleister fUr
Klarna in den USA: Gocardless

Klarna hat eine Partnerschaft mit dem
Konto-zu-Konto-Zahlungsdiensleister
Gocardless in den USA bekannt gege-
ben. Im Rahmen der Kooperation bietet
Klarna bietet Gocardless die Zahlun-
gen der inzwischen mehr als 271 Millio-
nen US-Kunden per Bankeinzug an.
Zum Einsatz kommt Gocardless bei
dem ,Pay in 4"-Angebot, bei dem Klar-
na-Nutzer in vier zinslosen Raten oder
in monatlichen Raten mit der Klarna-
Finanzierung zahlen kénnen.

Epay bringt Dertour-Gutscheine
in den Handel

Gemeinsam mit Epay als Dienstleister
vertreibt das Reiseunternehmen Der-
tour Reisegutscheine im Einzelhandel.
Die Gutscheinkarten sind deutschland-
weit in den Markten von Rewe, Penny
und Hit und auch in den Postfilialen er-
haltlich und kénnen mit einem Wert
zwischen 15 und 150 Euro aufgeladen
werden. Einlosbar sind sie online bei
Buchung auf der Website www.der.com,
oder in einem der 450 Dertour Reisebu-
ros deutschlandweit sowie telefonisch
oder per Videochat und E-Mail.

Payone kooperiert mit Banxware

Payone und das Berliner Fintech Banx-
ware, ein Anbieter von Unternehmens-
finanzierungs- und Kreditvergabe-
Technologie, sind eine strategische
Partnerschaft eingegangen. Payone
wird zukUnftig speziell kleinen und
mittelgroBen Handlerkunden mittels
der digitalen Banxware-Antragsstrecke
Express-Finanzierungen fur Betriebs-
mittel und Investitionen mit flexiblen
Laufzeiten bis zu 12 Monaten anbieten.
Die Handlerfinanzierungsvergabe er-
folgt in Echtzeit auf Basis der jeweils
in den vergangenen 6 Monaten vom
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Handler getatigten Umsdtze. Die Be-
willigung und Auszahlung soll im Schnitt
bereits innerhalb von 15 Minuten nach
Online-Beantragung Uber das Payo-
ne-Handler-Portal erfolgen. Banxware
als sogenannter ,revenue-based Finan-
ce-Anbieter” trifft die Finanzierungsent-
scheidung basierend auf Kl-Technolo-
gie. Dabei wird die Prognostizierung
von zukUnftigen Umsdtzen eines Unter-
nehmens in die Bewilligung der Finan-
zierungsvergabe miteinbezogen. Nach
einer Pilotphase mit ausgewdhlten Hand-
lerkunden, die im Januar 2022 startet,
soll die Finanzierungslésung im Laufe
des Jahres bundesweit ausgerollt wer-
den.

Bearingpoint und Six planen
Invoice-to-Payment-Service

Bearingpoint und Six gehen eine
Kooperation zur Entwicklung eines
voll integrierten Invoice-to-Payment-
Services ein, der die gesamte Wert-
schopfungskette von der Rechnungser-
stellung bis zur Zahlung digitalisiert:
Rechnungssteller senden Rechnungen
ins E- und M-Banking ihrer Kunden.
Diese prufen alle Angaben online und
kénnen die Rechnung mit einem Klick
zur Zahlung freigeben. Dieser Service
soll auch Sepa-Request-to-Pay (SRTP)-
Funktionalitdten unterstitzen.

Ziel ist es, den Banken in Europa einin
der Schweiz erprobtes Modell anzubie-
ten, das den Empfang von Rechnungen
und die Freigabe von Zahlungen im
elektronischen Banking der Banken er-
moglicht. Grundlage hierfur ist die in
der Schweiz bereits etablierte Lésung
E-Bill von Six. Der Zeitpunkt fur die Ein-
fGhrung der Losung hangt von der Be-
teiligung der Banken und Rechnungs-
steller in den entsprechenden Landern
ab. Bearingpoint und Six planen ge-
genwdartig mit ersten Anwendungen im
europdischen Markt bis 2023.

Helvetia Il zu Wholesale CBDC
in der Schweiz erfolgreich

BIZ, SNB und SIX haben in der Schweiz
erfolgreich die Integration von digitalem
Zentralbankgeld  fir  Finanzinstitute
(Wholesale CBDC) mit Geschaftsban-
ken getestet. Damit ist eine entscheiden-
de Voraussetzung fur die Emission digi-
talen Zentralbankgelds erfillt. Das im
vierten Quartal 20271 durchgefihrte

Experiment umfasste eine breite Palette
von Transaktionen in Schweizer Franken:
Interbank-, geldpolitische und grenz-
Uberschreitende Transaktionen. Unter-
sucht wurde dabei die Abwicklung von
Interbank-, geldpolitischen und grenz-
Uberschreitenden Transaktionen auf den
Testsystemen von Six Digital Exchange
(SDX), des Schweizer Echtzeit-Brut-
toabwicklungssystems Six Interbank
Clearing (SIC) und der Kernbankensys-
teme. Beteiligt waren neben der Bank
fir Internationalen Zahlungsausgleich
(BIZ), der Schweizerischen National-
bank (SNB) und Six auch Citi, Credit
Suisse, Goldman Sachs, die Hypothe-
karbank Lenzburg und die UBS. Sie alle
haben Wholesale CBDC in ihre beste-
henden Back-Office-Systeme und Pro-
zesse integriert.

Das Projekt Helvetia zur Erforschung
der Abwicklung von tokenisierten Ver-
mogenswerten in Wholesale CBDC
begann 2020 mit Phase I. Die Phase I
des Projekts zeigt, dass eine solche In-
tegration operationell méglich ist. Die
Ausgabe von Wholesale CBDC auf
einer Distributed-Ledger-Technologie
(DLT)-basierten Plattform, die einem
Unternehmen des Privatsektors gehort
und von diesem betrieben wird, ware
nach Schweizer Recht moglich. Gemal
intfernationalen Regulierungsstandards
sollten die Betreiber von systemisch be-
deutsamen Infrastrukturen Zahlungen
in Zentralbankgeld abwickeln, soweit
dies praktikabel und moglich ist.

Worldline und S&B:
europdische Tankstellenlésung

Worldline und Scheidt & Bachmann
(S&B) haben den Ausbau ihrer seit
fast zehn Jahren bestehenden Partner-
schaft durch die EinfUhrung einer neu-
en Bezahllésung fur Tankstellen in ganz
Europa bekannt gegeben. Die Losung
kombiniert die Petrol & Energy Suite
von Worldline mit Sigma Connect von
S&B, ist speziell auf den Tankstellen-
betrieb zugeschnitten und soll in diesem
Jahr europaweit ausgerollt werden.

Als Antwort auf die zunehmende Digi-
talisierung im Payment-Bereich soll sie
Autofahrern ein nahtloses Zahlungser-
lebnis an der Zapfsaule, in der Wasch-
anlage, im Shop und an weiteren Kon-
taktpunkten bieten. Gleichzeitig kénnen
Energieversorger ihr Spektrum akzep-
tierter Zahlungsmittel erweitern, um
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Zugang zu neuen Kunden und Ver-
triebskandlen zu erhalten. Gemeinsam
wollen beide Partner die Entwicklung
der Zahlungsinfrastruktur im Tankstel-
lengeschaft und bei der Ladeinfrastruk-
tur fUr Elektrofahrzeuge durch die Bun-
delung ihres Know-hows und die
Installation der Loésung in Tausenden
von Tankstellen in ganz Europa weiter
vorantreiben. Damit unterstitzen sie
auch die Kraftstoff- und Energieversor-
ger, die bereits seit einigen Jahren dabei
sind, sich von Rohstoffanbietern zu Mo-
bilitatsanbietern zu wandeln.

Mastercard startet Losung fir
B2B-Echtzeitzahlungen

Mastercard hat in den USA die Lésung
Mastercard Track Instant Pay gestartet,
eine virtuelle Kartenlésung, die Firmen-
kartenprogramme, Machine Learning
und Straight-through-Processing kom-
biniert, um Echtzeitzahlungen im B2B-
Geschaft zu ermdoglichen, beispiels-
weise um Lieferantenrechnungen zu

bezahlen. Zundchst ist Mastercard
Track Instant Pay nur in den USA ver-
fuggbar. Die internationale Expansion
ist jedoch geplant.

Klarna startet Festgeldkonto
inder App

Klarna hat ein eigenes Festgeldangebot
in der Klarna-App gestartet. Es bietet
Laufzeiten von 12 bis 48 Monaten zu
Zinssatzen von 0,5 Prozent, 0,85 Pro-
zent, 1,05 Prozent beziehungsweise 1,15
Prozent. Ausgestattet mit einer Voll-
banklizenz der schwedischen Finanz-
aufsicht verwahrt Klarna bereits jetzt
umgerechnet 6 Milliarden Euro an Kun-
deneinlagen. In Deutschland wird ,Fest-
geld+" das bestehende Desktop-Fest-
geldangebot sowie die Partnerschaft
mit dem Einlagenmarktplatz Raisin
ergdnzen. Um das Angebot zu nutzen,
muUssen Kunden ein Klarna-Bankkonto
in der aktuellsten Version der App eroff-
nen, Geld von einem externen Konto
einzahlen und den gewinschten Betrag
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auf ihr Sparkonto Ubertragen. Die Kon-
toerdffnung ist papierlos moglich. Fur
Sicherheit sorgt ein biometrischer Login
per Fingerabdruck oder Gesichtserken-
nung. ,Festgeld+"ist das erste einer Rei-
he neuer Finanzmanagement-Angebo-
te, die im Jahr 2022 folgen sollen und
baut auf den Services auf, die im No-
vember 2027 mit dem Relaunch der
Klarna-App eingefihrt wurden.

Spotify kooperiert mit Stripe

Spotify hat eine Partnerschaft mit Stripe
vereinbart, um Podcastern dabei zu hel-
fen, Zahlungen zu akzeptieren, wieder-
kehrende Einnahmequellen zu erschlie-
Ben und so die Verbindung zu ihren Fans
zu vertiefen. Gleichzeitig will die Platt-
form damit die EinfUhrung ihrer Pod-
cast-Abo-Plattform  beschleunigen.
Stripe stellt die Zahlungsinfrastruktur for
Podcasts bereit und erméglicht es Spo-
tify, die Funktion um Dutzende von Wéh-
rungen fir Urheber in Uber 30 Landern
zu erweitern. So kénnen ,Creators" Zah-
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lungen von Fans rund um die Welt in der
von ihnen bevorzugten Wahrung anneh-
men. Im Rahmen der Partnerschaft mit
Stripe zur EinfUhrung von Podcast-Abos
nutzt Spotify auch eine Reihe anderer
Stripe-Produkte, darunter Stripe Billing,
Stripe Invoicing und Stripe Radar.

Airplus kooperiert mit Coupa
im Beschaffungswesen

Airplus hat eine strategische Partner-
schaft mit dem Business-Spend-Ma-
nagement-Anbieter Coupa Software
geschlossen. Dadurch werden die virtu-
ellen Procurement-Karten von Airplus
Zahlungsoption in der B2B-Zahlungslo-
sung von Coupa. Das soll Unternehmen
dabei helfen, ihre Ausgaben in Bereichen
wie Reisen, Geschdftsausstattung und
Verbrauchsmaterialien zu optimieren
und zu zentralisieren. Kunden kénnen die
virtuellen Karten direkt auf Coupa Pay
generieren, ohne das Portal wechseln zu
mUssen oder den Verlust von Informati-
onen zu riskieren. FUr Airplus ist die Part-
nerschaft ein wichtiger Meilenstein auf
dem Weg, sich als Anbieter fur Einkaufs-
zahlungen auch auBerhalb von Ge-
schaftsreisen zu positionieren.

GBS Pay grindet Omnichannel-
Plattform mit Netcetera

Die GBS Pay GmbH, eine hundertpro-
zentige Tochtergesellschaft von GBS
Software AG, und Netcetera stellen eine
Plattformlésung fur sicheres und benut-
zerfreundliches Bezahlen im digitalen
Zahlungsverkehr bereit. Das gebindelte
Losungsspektrum wird als eine End-to-
End-Omnichannel-Plattform fur Trans-
aktionen angeboten und soll alle Betei-
ligten des Payment-Okosystems in ihrer
digitalen Transformation unterstitzen.
Dabei haben die Partner den Banken-
markt ebenso im Blick wie Handel und
Industrie. Die Zahlungslosungen kénnen
traditionell in der Kundenumgebung so-
wie in einer Cloud oder in hybriden Um-
gebungen betrieben werden. Innovative
Payment-Losungen wie Instant Payment
sind Bestandteil des Angebots.

Mollie kooperiert mit Chargebee
Der Payment Service Provider Mollie
geht eine Partnerschaft mit dem

Fintech-Unternehmen Chargebee ein,
das eine Online-Abrechnungssoftware
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fur abonnementbasierte E-Commerce-
Unternehmen anbietet. Die Zusammen-
arbeit ermoglicht es Kunden von Mollie,
alle wichtigen europdischen Zahlungs-
methoden zu akzeptieren, um ihr Abo-
Geschaft in gleich mehreren Regionen
auszubauen. Dazu gehéren auch Kre-
ditkarten und die Sepa-Lastschrift.

RS2 fuhrt E-Commerce-
Losung fur KMU ein

Die RS2 Group fuhrt die E-Commerce-
Losung Shop and Pay fir den schnellen
und einfachen Start in das Online-Ge-
schaft ein. Shop and Pay ist eine One-
Stop-Shop-Lésung, bei der Handler
und Dienstleister Gber RS2 nur einen
Ansprechpartner fur alle nétigen Shop-
und Payment-Dienstleistungen sowie
Abrechnungen haben und dabei zwi-
schen mehr als 30 Zahlarten wdahlen
kénnen. Einrichtung und Betrieb sind
ohne Programmierkenntnisse nutzbar.
Zudem kann die Lésung nach Angaben
von RS2 nahtlos an alle gdngigen
Shopsysteme angeschlossen werden.
RS2 ist ein Anbieter von Omnichannel-
Zahlungstechnologien und End-to-End-
Zahlungslésungen fir Acquiring und
Issuing auf einer einzigen Plattform. Mit
sieben Standorten weltweit unterstitzt
das Unternehmen Kunden in 37 Lan-
dern. Das Unternehmen verfigt Gber
eine E-Geld-Lizenz der BaFin.

Bluecode plant Start des
,Alpen-Clusters” fir 2022

Bluecode plant fur 2022 die weitere
Expansion im Rahmen von EMPSA. Der
sogenannte ,Alpen-Cluster” soll live ge-
hen. Damit werden Nutzer von Twint
und Bluecode im jeweiligen Gast-Pay-
ment-Netzwerk zahlen kénnen. Im Lauf
des ersten Halbjahres soll auch ltalien
via POC an den Alpen-Cluster ange-
bunden werden.

Paypal startet Bezahlen
nach 30 Tagen

Paypal hat Ende Januar die bereits im
Juni 2027 angekindigte neue Zahlungs-
option ,Bezahlung nach 30 Tagen” ein-
gefGhrt und erweitert somit das ,Spater
Bezahlen"-Angebotin Deutschland. Der
neue Service soll in den kommenden
Wochen fir Kunden im Paypal-Konto
sichtbar sein. Beim Bezahlen kann diese

Option — vorbehaltlich einer positiven
Kreditwirdigkeitsprifung —fur Einkdaufe
bis zu 1000 Euro ausgewdhlt werden.
Der Betrag wird automatisch nach 30
Tagen per Lastschrifteinzug abgebucht.
Vor anstehenden Abbuchungen werden
Kunden per E-Mail informiert. ,Dem-
ndchst” soll es zudem die Méglichkeit
geben, das Falligkeitsdatum —vor Ablauf
der 30 Tage — gegen eine GebuUhr ein-
malig zu verschieben. Bei Betrégen bis
20 Euro wird keine GebUhr berechnet.

PERSONALIEN

Peter Robejsek Gbernimmt
von Peter Bakenecker

Mastercard Deutsch-
land hat einen neuen
3, Country Manager. Zum
= 1. Januar 2022 hat Dr.
= Peter Robejsek (Foto)
A von Peter Bakenecker
"l die Verantwortung for
den deutschen Markt Ubernommen. Seit
2017 fur Mastercard tatig, verantwor-
tete er in den vergangenen Jahren als
Vice President das Produktmanagement
fUr Deutschland und die Schweiz, ein-
schlieBlich Lésungen rund um Instant
Payments und Open Banking. Peter Ba-
kenecker, seit September 2017 fur das
Geschaftin Deutschland und der Schweiz
verantwortlich, verantwortet nun als
neuer President Central Europe neben
Deutschland und der Schweiz zuséatzlich
die Mérkte Griechenland, Malta, Oster-
reich, Polen, Slowenien, die Slowakei,
Tschechien, Ungarn und Zypern.

Orderbird will Payment-Firma
werden

Der Kassensystem-An-
bieter Orderbird plant,
die eigene Prdsenz im
Finanzdienstleistungs-
sektor aufzubauen und
zur Payment-Firma zu

M werden. Dazu wurde Dr.
Katrin Stark als Chief Operating Officer
gewonnen. |hr Fokus soll insbesondere
darauf liegen, digitale Strategien und
Geschaftsmodelle mit Fintechs zu ent-
wickeln sowie eine erfolgreiche Unter-
nehmenssteuerung in allen Geschafts-,
Technologie- und regulatorischen As-
pekten fir Finanzdienstleistungsunter-
nehmen aufzubauen.
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