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Im Schwerpunkt diesmal: Finanzierungsstrukturen im Wandel. Wenn sein Institut ge-
werbliche Immobilien finanziert, bewertet Edgar Zoller von der Bayern-LB zuerst den po-
tenziellen Kreditnehmer und erst im Anschluss das Beleihungsobjekt. Auch Riidiger von
Stengel, Stephen von der Briiggen und Johannes NuBbaum von Art-Invest bestatigen,
dass Banken heute verstarkt auf die Immobilienkompetenz der Kreditnehmer wert legen.
Ebenso achten die Kapitalgeber auf Glaubwiirdigkeit und Verlasslichkeit, wie Lutz Aenge-
velt vom gleichnamigen Maklerhaus in seinem Beitrag betont. Unter welchen Vorausset-
zungen Anleihen fiir mittelstdndische Immobilienunternehmen eine Alternative zum Bank-
kredit sein konnen, analysieren Sebastian Zank und Philipp Wass von der Ratingagentur
Scope. Zudem erklart Michael Morgenroth von Caerus die Anforderungen von Mezza-
nin-Kapitalgebern bei Immobilienprojekten. AuBerdem in diesem Heft: Peter Tenbohlen,
Susanne Zyrus und Patrick Westerhoff von der WGZ Bank definieren fiinf Kriterien fiir
die Auswahl der Verwahrstelle Geschlosser Immobilienfonds. Friedrich ThieBen und Nicole
Kiister von der Technischen Universitat Chemnitz untersuchen, ob sich eine Immobilie
besser vermarkten lasst, wenn sie sich harmonisch in ihr Umfeld einfligt.
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