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In diesem Heft
Im Schwerpunkt diesmal: Aus Anlass des 60. Geburtstages 
von Heinz Panter, dem langjährigen Chef der LBS in Ba-
den-Württemberg, stehen die aktuellen Entwicklungen in 
der privaten Baufinanzierung im Zentrum dieser Ausgabe. 
Im Redaktionsgespräch erklärt er, warum die Konsolidie-
rung unter den Bausparkassen richtig war und dass im 
Bausparen Sicherheit und Liquidität auch weiterhin vor 
Rendite gehen müssen. Um die künftige Ertragsstabilität 
sorgt sich jedoch Matthias Metz von der Bausparkasse 
Schwäbisch Hall, der gerne den Fonds zur bauspartech-
nischen Absicherung auch zum Ausgleich von Ertragsdellen 
infolge eines raschen Zinsanstiegs nutzen möchte. Dass die 
Eigenheimfinanzierung auch in der weltweiten Finanzkrise 
stabil bleibt, ist für Thomas Hofer vom vdp dem ausgewo-
genen Verhältnis von Miet- und Kaufangeboten sowie den 
auf langfristige Stabilität ausgelegten Baufinanzierungs-
produkten zu verdanken. Daran haben auch die sich verän-
dernde Anbieter- und Vertriebsstruktur im Baufinanzie-
rungsmarkt kaum etwas geändert, denn an Hypotheken-
Broker werden von den Kunden und den Bankpartnern teils 
höhere Qualitäts- und Serviceanforderungen als an klas-
sische Vertriebskanäle gestellt, meint Jörg Utecht von der 
Interhyp. Da unter anderem durch diese neuen Absatzwege 
der Kostendruck im Hypothekengeschäft hoch bleibt, er-
wartet Hagen Luckert von Hypotheken Management, dass 
sich im Processing endlich mehr Arbeitsteilung durchsetzt. 

Dass mit Wohnimmobilien von der Inflation profitiert wer-
den kann, rechnen Martin Kühn von MG International und 
Andreas Weber durch. Wie Unternehmen auf die drastische 
Beitragserhöhung des Pensionssicherungsvereins reagieren 
können, erläutern Utz Andelewski und Veit Voßberg von 
der Kanzlei Salans.

Im großen Bilanzvergleich der Bausparkassen werden  
die Ertrags- und Kennzahlen der Bausparkassen gegenüber-
gestellt.
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